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COM VAN SER ELS INICIS DE L'EMPRESA?

Dismol va néixer ol c/Crehueta l'any 1976, en plena
crisi del petroli i sota el nom d’Actin; un hom que omb
prou feines va durar dos mesos degut a incompatibi-
litots en el registre | que vo passor dir-se Disenos y
Moldes S.L. (per contraccid, Dismol)

QUI EN VAN SER ELS FUNDADORS?

Varen ser set emprenedors masquefins: Josep M. Ju-
li& Colix, Jordi Sabi Mercader, Dovid Tomds Mestres,
Josep M. Rovira Peixd, Josep Albiol Mercader, Joan
Albiol Mercader | Xavier Tomas Garrigo; aguest darrer,
el menor del grup amb només 17 anys. Alguns dels
socis de 'empreso provenien de lontiga fabrico Ro-
gelio Rojo i, per tant, eren uns bons coneixedors del
sector metal-lurgic i professionals especiolistes en lo
fabricacid de magquindrio.

COM VA EVOLUCIONAR L'EMPRESA?

Lany 1978, ens vam traslladar a lantiga fabrica de
boles de carbo Trogsa, a Lo Pedrosa. Ells mateixos
van idear | crear dues maquines: una, per a fabricar
obturadors de cava; i l'altra, per a fer tubs dalumini
extensible, Aixi es com vam comengar a fabricar dos
productes totalment diferenciats | que avul encara es
fabriquen. Posteriorment, també vam faobricar amb
molt d’exit les capsules de cava, arribant a ser el pri-
mer productor nacional. Un producte que varem dei-
xar de fabricar l'any 2014 després de gairebé 35 anys
seguits de produccio ininterrompuda.

UNIO
EMPRESARIAL
DE L'ANOIA

FEM COSTAT A LES EMPRESES DEL TERRITOR!

@ www.dismol.com 937728888
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Dismol Masquefo, amb més de 40 anys de trojectorio i seu
al municipi, ha esdevingut una empresa puntera en el sec-
tor metol-lurgic i amb una exportacié que rotila el 50% de
la produccid.

A QUE ES DEDICA ACTUALMENT EL NEGOCI?

Avui en dio, Dismol és uno empresa referent en el seu
sector, factura sis milions d'euros | compto amb 50
trebollodors; lo meitat dels quols sén de Masquefo
I de rodalies. Lempresa, a més, es trobo ubicodo en
una parcel-la de més de 9.000m2 al poligen de Lo
Pedroso.

QUINES SON LES
LINIES DE NEGOCI DE DISMOL?

Els tops i obturadors de cova destinots o la industrio
de lolimentocio; els tubs extensibles utilitzots per
o ventilacié; | els tubs rigids | els casquells d’ acer
inaxidable. Aquesta ultima, amb més del 50% de lo
produccid, és la nostra principal linia de negoci. Els
casquells von destinats o lo conduccié doigua i cli-
matitzacié i eston fabricats, principolment, amb
ocer inoxidable | alumini.

A QUINS PAI'SOS
EXPORTA LA SEVA PRODUCCIO DISMOL?

Nosaltres no vam quedar al marge de la recent crisi
econémica i Qixé ens va portar o fer un importont es-
forg inversor, a internacionalitzar-nos | a obrir mercats
o lexterior. Actualment exportemn a tot el mon: princi-
palment a Europa, perd també a lo Xina, América i fins
i tot al mercat australid. Som el segon fabricant mun-
dial de casquells en una quantitat que supera els 100
milions a ['any.

Molgrat els doltobaixos economics, ['evolucic de l'em-
presa en els darrers onys estd sent positiva { hem
arribot o doblar la fobricacio de cosquells gracies o
l'equip huma { mantenint sempre una politico bosa-
da en la qualitat i lo milloro constant, uns foctors que
han fet de Dismol uno marca reconeguda mundial-
ment dins del seu sector.

Masquefa batega
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ENTREVISTA A ALVARQ PEREZ, GERENT DE L'EMPRESA GRUP TDE GAMPER SPORT. MASQUEFI DE

SOCA-REL. FAMES DE 25 ANYS QUE ESTA VINCULAT AL FUTBOL SALA ESPARDENYA DE MASQUEFA,
DEL QUAL N'ES ACTUALMENT EL PRESIDENT. A MES, TAMBE ESTA VINCULAT A LAJUNTAMENT

COM A DELEGAT D'ESPORTS.

QUAN ETVAS DECIDIR A CREAR GRUP TDE GAM-
PER SPORT?

Jotreballavaen elsectorimmobiliarii havia tingut
fins a tres agéncies immobiliaries, pero la crisiva
afectar de ple el sector. Em vaig haver de reinven-
tar. | per a fer-hg, vaig analitzar el que realment
magradava. Sempre he estat vinculat a l'esport i
vaig pensaren ferunafeinarelacionadaambaquest
mon.D'aquivasortirlamevaideade negoci:un pro-
jecte de gestio esportiva per sensibilitzar sobre la
importanciad'educarenvalorsievitarelsconflictes
decomportament ilaviolénciaenlesport;untema
que em preocupava molt, ja que degut a la meva
trajectoria he vist molts incidents, especialment
en el mon del futbol,

Aixi,eljunydel 2009 i amb el recolzament d'INEFC
(Institut Nacional d'Educacié Fisica de Catalunya)
realitzem un primer monografic titulat "Lideratge
eficag: gestio de la violénciaen lesport” adrecat a
professorsientrenadoers,una propostamolt innova-
dora peragestionar els conflictesdecomportament
gue es generen en ambits esportius. Actualment
organitzem conferéncies peratot Catalunya per tal
de promoure l'educacid envalorsen lesport, Tam-
bé organitzem xerrades dirigides a les empreses,
relacionantels ambitsd'empresai esport.|ésque
els valors de l'esport tenen unaclara aplicacié en
el monempresarialidirectiu i les noves oportuni-
tats passen peraplicaralempresavalors esportius
comaralaformacid d’equips competitius.Enaguest
sentit, per exemple, varem participar a Masquefa
de laxerrada, "Oportunitatsdavant lacrisi’, dirigida
a persones en aturiemprenedors

TAMBE HAS CREAT EL PROJECTE TU A QUE JU-
GUES.CAT?

Aguest és un gran projecte ladic-esportiu que el
vam crear en col-laboracié amb professionals de
diferents ambits: 'humorista Jordi LP, el psicoleg
esportiu Pere Alastrué i jo mateix com a dinamit-
zador idirector del projecte. El programa va dirigit
alsinfants paresimaresicomprenunconjuntd’ac-
tivitats esportives, tallers ladics i un concurs amb
'objectiu que els infants visquin una experiéncia
esportiva rica en valors, dissenyada per generar

@ www.gampersport.com @ 615433323

reflexio i autocritica per tal que siguin capagos de
ferdel'esportunmotordeintegraciéambelsvalors
de respecte i tolerancia. | tot, amanit amb un bon
sentitdel humor de la made 'humorista Jordi LP,

QUINS ALTRES SERVEIS OFERIU?

ElGrup TDE Gamper Sport té tres ambits ben dife-
renciats. Per una banda, la formacio per a entitats
asportives que inclou l'organitzacié de jornades i
conferéncies perapromoure els valors de l'esport;
en segon lloc, tenim una linia dedicada a la distri-
bucid i personalitzacié de roba laboral i esportiva;
i per altim, també ens dediquem a la distribucio i
instal-laci6 d'equipamentsesportius. Recentment,
amés, hem agafat |a distribuci6 de Mobipark,una
empresa especialitzada en la fabricacié de jocs
infantils i elements esportius d’alta qualitat i se-
guretat. AGrup TDE Gamper Sport també organit-
zemesdeveniments esportiuscomaratorneigsde
futbol, presentacions declubs,campusicursosde
tecnificacié.Tambétenimaltresiniciatives sempre
relacionadesambelméndel'esportielsvalors,com
araun programaper atreballaramb personesamb
maobilitat reduida, un projecte que m'il-lusiona molt,

QUIN PES TENEN LES DIFERENTS AREES DEL
NEGOCI EN LEMPRESA?

Actualment la part de roba esportiva és la que té
meés pes a l'empresa amb un 70% de la factura-
cié total, seguida de la distribucid d’equipament
esportiu que representa un 20% de la facturacid |
per altim la gestié esportiva, que suposa un 10%
deltotal. Actualment vestima mésde 80 clubs es-
portius d’arreu de Catalunya. A més, oferim altres
serveis com la personalitzacio de les samarretes
en les mateixes instal-lacions.

QUE T'APORTA TREBALLAR PER TU?

Unagransatisfaccié. Realment faigelque m'agrada
ihofaigambmoltail-lusid.La mevaoficinaés el meu
mobil, aixd em permet flexibilitat horaria. El meu
gran éxit com a empresari, &és poder acompanyar
cadadiaalesmevesfillesal’escola,ipoderdedicar
el temps necessari ala meva familia.
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QUAN | COM VA NEIXER MASQUELACK?
Masqguelack va néixer l'any 1978 i va ser fundada
per diversos socis; entre els quals el meu pare,
'Alejandro Penas. Actualment és una empresa
familiar ubicada al Poligon de La Pedrosaon ocupa
un superficie de 9.000m2, dins una parcel-la de
20.000m2.Adiad'avui,Masquelackcomptaamb 60
treballadors, 46 a Masquefai14alesdelegacions
de Francai Portugal.

QUIN TIPUS DE VERNISSOS FABRIQUEN?

AMasquelack fabriguemvernissos peralafusta.Els
nostresclients sonempreses fabricantsde mobles,
portesofinestres. Estractad'un productedirigita
lainddstriainoalclientfinal.La nostragammade
productes és molt amplia, pelfetque elsvernissos
esfabriguen a midadelsclientsi d'acord amb les
exigencies mediambientalsdel paisonvandirigits.

SENT UNA EMPRESA QUE DEPEN DEL SECTOR
DEL MOBLE, VAREU NOTAR MOLT ELS EFECTES
DE LA CRISI?

Segons dades d'ASEFAPI (Associacio Espanyola
deFabricantsde PinturesiTints d'Imprimir).entre
el 2007 iel 2012 el mercat va caure un 55% a Es-
panya.AMasquelack varem comengaraexportara
principisde ladécadadels90ilacrisisigueensva
afectar.Totiaixi,gracies al'exportacio varem poder
tirar endavant. La crisi, pero, si gue va comportar
canvisalempresa.Ensva portarareplantejar-nos
elscanalsdevendaitambévaremcrear estructures
propies a FrancaiPortugal.Totilacrisi,vam poder
mantenir el cor de la plantilla.

UNIO
B B EMPRESARIAL
DE L'ANOIA

FEM COSTAT A LES EMPRESES DEL TERRITOR!

@ www.masquelack.com 937725281
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ENTREVISTA A ROMAN PENAS,
GERENT DE LEMPRESA
INDUSTRIAS QUIMICAS MASQUELACK
UBICADA AL POLIGON DE LA
PEDROSA | DEDICADA A LA
FABRICACIO DE VERNISSOS PER
FUSTA D'US INDUSTRIAL

Actualmentlaproducciéésfael 100% a Masquefai
disposem detresdelegacionsaAndalusia, Portugal
i Francaon hiha unaestructuracomercialitécnica
i també s'hi ofereix un servei de colorimetria.
Masquelack també compta amb distribuidors
al Magreb, a I'Orient Mitja i a 'Europa de l'est.
Actualment, el 80% de la produccié va destinada
a fora d'Espanya. mentre gque abans de la crisi el
percentatgeerad’'un 25%.

ESTEU SOTMESOS A NORMATIVES MOLT ES-
TRICTES?

Si. El tema dels vernissos té unes exigéncies
normatives molt altes, especialment en paisos
europeusondemandenun producteeficientisense
carregacontaminant.

QUINA IMPORTANCIA TE LA INNOVACIO EN LA
VOSTRA EMPRESA?

Aquestéselmolldel'és. Alempresadisposemd'un
departamentd'l+Dambunequipde professionals
permanent;iestem catalogats coma PimeInnova-
dora pel Ministeri d'Indistria. A Masquelack tre-
ballem per afabricar productes eficientsirespec-
tuosos amb el mediambient.Aixi,la nostra recerca
secentraen proposar alternatives que redueixin la
petjada de carboni,sense que la productivitatiels
costos dels nostres clients en surtin perjudicats.
Elfuturésestarenconstantevolucié.Treballem per
oferir productes amb una base cada vegada més
bio;ésadir,ambméscomponents biologics per tal
d'aconseguirvernissosalternatiusiiguald'eficients
sense haver de dependre del petroli.

COM VEIEU EL FUTUR DE L' EMPRESA?

Amb optimisme. Masquelack és una empresa en
constant creixement des de 1978 i la base de la
nostra evolucié ha estat la vocacio internacional,
elcompromis de qualitatiel desenvolupamentde
productes respectuosos amb el medi ambient. EL
nostre lema és“Doing good, doing well",que traduit
al catalavindria a ser “Treballar bé, fent el bé"
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ENTREVISTA A MONTSE MORA, PROPIETARIA DEL FORN

DE PA | PASTISSERIA MORA JUNTAMENT AMB ELS SEUS
DOS GERMANS ENRIC | JOSEP.

COM | QUI VA CREAR LEMPRESA MORA FORNERS?
ElbesaviManellany 1884, Aquestaéslaquartageneracio
al capdavant del negoci. Senzillament, ell va anar a casa
d'unforneraaprendre finsqueva poder ferde forneracasa
sevaa SantJaume. Elseufill,elnostreavi Enric, tambéva
ferde mosso,vaestarsisanysaSant Sadurniidesprésva
treballaraSantJaume, perdo comqueel nuclide SantJaume
erapetitielleraeltercerdelsgermans,vaveniraMasquefa
perqué hi haviatrenicotxedelinia. AMasquefavacomprar
cal'lsidro.Encarateniaforatsalateuladadelaguerraiels
carrers eren de terra... Crec que el concepte empresa és
maolt nou enel sector, Nosaltres noteniem consciéncia de
serempresaris;de fet,fa 20 anysquanvaig fer una forma-
cio al Gremi de Forners i ens van dir “sou empresaris” ens
varem quedar tots parats... Crec quel'empresancésuna
cosa, l'empresa la formem tots els que hi treballem:som
un grup de persones que trehallem en equip.

SOU LA QUARTA GENERAC[() AL CAPDAVANT DE
LEMPRESA. COM ES MANTE EL NEGOCI DURANT
TANTS ANYS?

Es un proposit, com si fos un fill. S'ha de tirar endavant,
plogui o nevi. Hi ha temps millors | pitjors 1 a vegades es
guanya i a vegades no. El secret esta en resistir, De fet,
cada generacio ha comengat de zero, i cada una s'ha tro-
bat les circumstancies del moment, Nosaltres encara s-
tem travessant la crisis, hi ha un canvi d'habits, de com-
peténcia. Sempre n'hi ha hagut d'una manera o altre. Als
avis els hi va tocar la guerra. El secret esta en aguantar i
en fer les coses de la millor manera possible fer el pro-
ducte molt ben fet.

QUANTS FORNS TENIU ACTUALMENT? ON ESTAN
UBICATS?
TresaMasquefa:davantl'església,alavingudadelaLiniai
aCanParellada.També hi ha dues botigues a Pieraiunaal
Mercatdeles BobilesaMartorell. Novolemcréixer,volemfer
les coses bé. Elnostre esperit de creixement esta en voler
fer les coses bé, tenir els clients contents, els companys
contentsiestaragustalafeina.

QUINS PRODUCTES FEU?

Fem forn i1 pastisseria. La nostra esséncia és fornera,
perd el Pere, un dels germans del meu pare, va anar a fer
de mosso per aprendre pastisseria. | se'n fa des dels anys
seixanta del segle passat. El tiet es va morir, pero va se-
guir la seva dona, i després els nois que hi treballaven. De
fet, el David i el Diego fan pastissos des de molts jove-
nets. També hi havia el Xesco.

@ www.pomoro.net

Masquefa batega
febrer 2018
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QUINA ES LA VOSTRA ESPECIALITAT?

Llevat de les baguetes, les franceses i les tradicionals,
totes les altres especialitats estan formades a ma, son
de fermentacié lenta, és couen en forn de sola, | estant
fetes amb llevat salvatge fet al nostre obrador. El llevat té
15 anys d'antiguitat. Elvarem comencar a fer a partir dels
fongsd'unes pomesnotractades,d’'unterrenyd'aquiaCan
Parellada.Desdellavors,cadadiasenagafaunamicaisels
dénademenjaribeureaiguaifarina. Elllevatésviucomel
paidevegadesaltres fornersens envenen abuscar.El pa
de l'avii la gallega, tenen el 100% de llevat salvatge. Fem
servirfarines molt bones, sense additius. Aixd faque sigui
moltsaludable. Siquetéinconvenientscomque costa més
que surti bonic. Seria més facil i sofert si fos tractat, perd
tenimclarsels nostresvalors. També tél'inconvenient que
es pot florir abans. Per aixo recomano que si voleu que el
paesconservicruixent, és millor guardar-lo ala coixinera
deroba;el plastic, 'estova. Venem moltes barres de llenya;
gallegues menys, pero jo personalment les trobo espec-
taculars. També veig que els agrada molt les xapates de
morescamb pipesilintegralamb Lli i sésam.

QUINES CARACTERISTIQUES HA DE TENIR UN BON
PA?
Ha de ser cruixentique aguanti.

HEU APOSTAT PER LA INNOVACIO A NIVELL DE NE-
GOCI?

El que fem é&s omplir de tradicio les taules, des del pastis
d'aniversari fins els torrons de Nadal, el tortell de Reis, el
de SantAntoni,SantValenti,les mones -que cadacopson
més personalitzades, gaire béalacarta-... Femcampsde
futbol de diferents varietats de xocolata i de lequip que
prefereixin, Esla nostrafilosofia arribar a tothom, Per aixo,
tot i que treballem amb matéries primeres de molta qua-
litat, sempre tenim uns preus molt ajustats, Sobretot en
pastisseriatenimlamillor relacid qualitat preu. Avegades,
finsitot.crecque pot serquencsensvalorinprecisament
per aix0. Sabem fer moltes cosesde pastisseria.Elsclients
ens demanen massinis, pero fem satxers, selva negra...
Moltissimes coses, | també ens demanen pastis de torrg,
merengue, xocolata blanca... Fem més de 15 varietats de
bragde gitano.

COM VEIEU EL FUTUR? HI HAURA UNA CINQUENA
GENERACIO DE FORNERS?

De fet la cinquena generacio ja fa dies que hi treu el cap.
La Judit ha anat aprenent amb els consells de la iaia i fa
pastissosdefull,elstortells, les bandesde fruita, full petiti
les pastetes salades, coquesderecapte... ldesque lAlexfa
les magdalenes,s'handisparat les vendes.Sén bonissimes
imolta gent ens ha felicitat. Diuen que els transportaala
infantesa.En femde moltesvarietats:normals;de xocola-
taiintegrals; els divendres i dissabtes, d'espelta integral
ecologicaiielsdissabtes,integralsambnous.Ells sonjoves
1encara hande decidirel cami quevolen, peré mentrestant,
quidiapassaanyempeny. El futur,comel presentiel passat,
treballantcadadiaambil-lusié perquésurtin les coses bé,

@ www.pamora.net
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QUAN ES VA FUNDAR PREDECAT?

Lempresa es va fundar al novembre de 1991. El
1997 ens vam instalelar a Masquefa provinents
de Sant Feliu de Llobregat, on ja haviem comen-
cat lactivitat. Vam triar Masquefa perqué les con-
dicions per implantar-nos eren molt bones i la
situacid geografica immillorable. Concretament,
ens vam instalslar al Poligon de la Pedrosa. En
aquell moment lempresa es deia Aceitén Martin.

A QUE ES DEDICA L'EMPRESA?

A PREDECAT ens dediquem a donar-li forma al
formigé: fem peces de formigd amb diferents
textures, acabats i colors. Es tracta d'una feina
molt artesanal i especialitzada. Actualment a
Catalunya només hi ha tres o quatre tallers de la
nostra dimensid que fan aquesta feina. Donada
lespecialitzacid, la formacid als nous treballa-
dors la fem a la mateixa empresa.

El formigd, que és la base del nostre producte,
el fem nosaltres. Es un compost de ciment, amb
arics i additius, que s'adapta a les finalitats a les
que va dirigida la peca. Les peces que fabriguem
van dirigides a la construccié d'obra nova, coro-
nacid de piscines, passamans, esgraons, jardine-
res,bancs...1 a larehabilitacié i restauracié de tot
tipus d'elements ornamentals d'edificis antics,
balustres, cornises, i recercats de finestres, entre
d'altres. A Barcelona hem treballat en la rehabili-
tacio d'importants edificis histdrics. També sota
encarrec fem peces especials que ens proposen
els técnics. La majoria de feines les fem a Cata-
lunya.

COM VEUS EL FUTUR DE LA TEVA
EMPRESA?

Tot i la incertesa, el sector de la construccio es
va recuperant. L'economia a l'area metropolita-
na esta creixent i aixd ens ha de repercutir en &l
nostre creixement. La nostra situacié &s de crei-

Masquefa batega
maig 2018

Entrevista a Miguel Angel Aceitén, empresari mas-
quefi propietari de 'empresa PREDECAT (Prefabri-
cats Decoratius Catalunya) ubicada al Poligon In-
dustrial la Pedrosa. En Miguel Angel és una persona
moltinquietaiimplicadaen el teixitempresarial del
municipi, participant a la taula de dinamitzacio de
Masquefa i actuant com a representant de la Unié
Empresarial de l"Anoia a la zona.

xement. Actualment som un marca reconeguda,
amb un bona cartera de clients, un bon posicio-
nament al mercat i una xarxa de distribucié a Ca-
talunya molt consolidada

TAMBE HAS ESTAT AL CAPDAVANT DE
ACEMAR A MASQUEFA?

Si. Molta gent em coneix per estar al capdavant
d'aquest establiment gque he tingut des de l'any
2000 i fins al 2018. Recentment vaig decidir cen-
trar els meus esforcos en PREDECAT. Els anys
passen | les prioritats canvien,

COM VEUS EL TEIXIT EMPRESARIAL DE LA
ZONA?

Tenim suport i facilitats per part de (Ajuntament,
perd també tenim algunes mancances com la
manca de cobertura de la telefonia maobil, entre
d'altres. La Pedrosa és un poligon ben situat per
la seva proximitat a Barcelona i el Baix Llobregat.
A l'Anoia-Sud gaudim d'una ubicacio geografica
privilegiada. Aquest és un valor molt important
per les empreses, pero també tenim importants
mancances a nivell de carreteres en les que s'es-
ta treballant activament, com el desdoblament
dela B-224ilenllag de la B-40 amb 'A-2,

QUE SUPOSA SER EL REPRESENTANT DE
LA UEA A MASQUEFA?

Sac associat de la UEA des de fa anys i membre de
la Junta Directiva. També séc el representant de
lentitat a la zona de Masquefa. El nostre objec-
tiu és donar visibilitat a 'Anoia Sud, ajudar-la a fer
pressio en els temes que preocupen les empreses
-com el de les comunicacions-, i donar a conéixer
les oportunitats que ofereixen al municipi de Mas-
guefa. M'agrada estar al costat dels emprenedors
i de les petites empreses per potenciar lactivitat al
maxim al nostre poble.
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QUAN ES VAN FUNDAR LES CAVES JOAN RA-
VENTOS ROSELL? QUIN ES EL SEU ORIGEN?

Les caves es van fundar l'any 1985. El matrimoni
Raventos-Vallverdu, propietaris de la bodega, son
fills de Sant Sadurni de lAnoia i ambdds venien de
pages i de families humils i treballadores. El se-
nyor Joan Raventds és una persona molt inquieta
i feta a si mateixa, i després d'uns anys treballant
en altres sectors es va obrir cami en el moén del
téxtil obrint diferents negocis propis que van ad-
quirir molta importancia a l'época. La seva prime-
ra experiéncia professional vinculada al mén del
cava, pero, va ser amb la fundacio, conjuntament
amb un empresariitalia, de lempresa de morrions
HITE, SA, l'Gnica empresa de morrions a ['Estat
espanyol durant molt anys. Amb tot, les arrels de
pagés del senyor Raventos el van dur, finalment,
lany 1985 als seus origens. Aquell any va adquirir
lafinca actual de lempresaialhoravacomencara
produir cava a les instal-lacions de SUFILSA (una
de les empreses téxtils) mentre es duia a terme la
restauracio completa de la masia i es comencgava
areplantar. Nova ser fins 'any 1987, doncs, quees
va comencar a produir vii cava ja a la finca.

DE QUIN ANY DATA LA MASIA SEU DE
LES CAVES? ES, TAMBE, UN DELS ACTIUS
PRINCIPALS DE L'EMPRESA?

Tenim referéncies de la masia des de principis del
s.XVIIl. Quan es va fer la restauracio es van trobar
dues rajoles que formaven part de la teulada amb
insignies de 1826 1 1700. Perd també se sap que
a voltants de l'any 1700 ja constava documenta-
ci6 de la masia. Nosaltres sempre ho hem datat
al voltant d'aquesta época. De fet, a nivell regis-
tral, la masia és la finca numero 1 del registre de
la propietat de Piera.

PER ON PASSA EL FUTUR DEL NEGOCI?

Desprésd'unsdarrers anys convulsos afectats per
la crisi economica en els quals la nostra produccio
es va veure disminuida, en els dltims 4 anys hem
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Entrevista a Oriol Trullas Pardo, director general
de Raventés Rosell S.L. des de l'any 2014. La finca
Raventés Rosell, també coneguda com ['Heretat
Vall-Ventés, ocupa un emplacament estratégic a
Masquefa.Envoltada de vinyes a peu de l'antic cami
de Montserrat, aquesta empresa familiar produeix
mésd'una dotzena de varietats diferents devinsica-
ves que sonampliamentvalorades arreudel territori.

repuntat el negoci gracies al compromis, el rigor i
el sentit comu de moltes de les persones vincu-
lades a l'empresa. En el periode 2015-2017 hem
més que doblat la produccid. El nostre objectiu
de creixement preveiem assolir-lo el proper 2019.
Un cop arribem a aquest punt, no volem créixer
més ni fer més ampolles. Creiem gue tindrem una
dimensid molt adequada per lestructura que te-
nim, les persones que formem part del projecte,
la maquinaria i els terrenys amb els que compta
actualment lempresa. Perd no només per les-
tructura, sind també per filosofia. Som viticultors
i elaboradors, no som una fabrica. Volem cuidar el
producte i el seu origen, i aixd passa per teniruna
produccio equilibrada.

Avui en dia, tota la gent que treballa i col-labora
amb Raventos Rosell som un equip molt cohesio-
nat i tots anem a una. Aquest ha estat un canvi de
tendéncia molt important a l'empresa.

QUINS VINS | CAVES PRODUIU? AMB
QUANTES HECTAREES DE VINYA COMP-
TEU ACTUALMENT?

Actualment comptem amb una cinguantena
d'hectarees de vinya i ens trobem en un procés
de renovaciod de la vinya. Cultivem tant varietats
autoctones com varietats foranies (franceses)
com el Merlot, el Cavernet Sauvignon, el Char-
donnay o el Pinot Noir, gue han estat sempre la
marca de la casa. Amb tot, també volem apostar
ara per varietats autoctones del Penedéscomel
Xarel-lo, aixi com pel cultiu ecologic.

QUE APORTA QUE LES VOSTRES VINYES
TINGUIN UNA UBICACIO PRIVILEGIADA?

Per les vinyes, el nostre microclima esta marcat
per una banda per la muntanya de Montserrat, i
per laltra, per les serres o massis del Ordal, ubi-
cant-nos en la depressié del Penedés. Es un en-
torn natural Unic. A nivell turistic i també logistic,
la proximitat amb Barcelona i amb lAP-7 ens per-
met estar molt ben connectats i comunicats.
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L'ENTREVISTA

JOSEP
ROSADO BARRON

Josep Rosado Barron vo néixer o ['‘any 1950 a El Arohal
(Sevilla) i vavenir aBarcelona amb cinc anys,acompanyat
de la seva mare i els seus set germans. Va comencar a
treballar amb 14 anysiva exercir endiferents oficis abans
de comencar a dedicar-se al moén de la pirotécnia. Es
fundodor, junt amb la seva dono, de 'empresa Pirotécnia
Rosado, S.L.dedicada a lo comercialitzacio de productes
de pirotécnioamb 14 botigues arreu de ['Estatespanyoli
amb més de 100 punts de venda temporals a Catalunya. A
meés, també son propietaris de l'empresa Pirotecnia Lucas,
S.L.amb base a Toledoi dedicada al mén dels espectacles
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Com va donar les seves primeres passes en
el mon de la pirotécnia?

Des de molt petit m'ha fascinat tot el mén de la piro-
técnia. Va ser a l'any 1981 quan, junt amb la meva
dona, ens varem decidir a crear la nostra empresa.
El pas més important i més llarg, gairebé cinc anys,
va ser trobar un municipi on instal-lar el nostre
magatzem. Molts municipis ens havien tancat les
portes. Fins que vam trobar un que reunia totes les
condicions que necessitavem: Masguefa.

Recorda el primer castell de focs de Festa
Major que va patrocinar?

Calindicar que la nostra empresa no es dedica aqui
aCatalunya a aquest tipus d'espectacle,nomésala
Comunitat de Madrid i a Castella la Manxa. A Cata-
lunya ens dediquem a la venda de petards al pablic
durant la revetlla de Sant Joan, peré a Masquefa
fem una excepcid i realitzem aquest tipus d’espec-
tacle. El primer cop que ens vam encarregar del
castell de focs de Masquefa va ser fa 30 anys. Al
llarg d'aquests anys hem anat canviant les localit-
zacions del mateix.

Quina és la metodologia de treball que se
segueix a I'hora de preparar I'espectacle de
pirotécnia de Festa Major.

Practicament tot el material que es fa servir ve de
Xina per una gquestié de relacié qualitat- preu. En

de focs artificials.

primer lloc, és important tenir clar els diferents
efectes que es volen mostrar durant l'espectacle i,
després, s’han d'ordenar per trobar la millor combi-
nacio possible dels mateixos.

Cada any segueixen la mateixa técnica o
també busquen innovar?

Cada any intentem afegir algun efecte d'lltima
tendéncia. A mida que va avancant la crema del
castell lespectacle va pujant d'intensitat fins
gue arriba el final amb un terratrémol que fa
tremolar Masquefa. Actualment fem servir [Gltima
tecnologia per disparar el castell, donat que esta
tot digitalitzat. Antigament haviem d’anar encenent
amb botafoc cada efecte. En agquests moments
estem proporcionant un espectable de 20 minuts
a Masqguefa amb un interval entre trets de 20
segons, el gue fa que es pugui catalogar com un
castell mitja-gran. Aquest espectacle, des dels
seusinicis, el patrocina en la seva totalitat la nostra
empresa, per tant no té cap cost per lAjuntament
de Masquefa. Es un obsequi que ens agrada tenir
amb tots els veins del poble. Us animem a sortir de
casa i acostar-vos al lloc des d'on fem l'espectacle,
actualment lescola El Turd, donat que d'aquesta
manera es poden visualitzar de millor manera tots
els efectes i viure de manera més el terratremol
final.

30 anys patrocinant el castell de focs de Festa Major
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COM | QUAN VAREU COMENCAR?

Vaminiciarlanostraactivitata principis del 2009,
pensant en reinventar l'enginyeria dins del mén
deldissenyindustrialde maguinariaidesprésde
passar tots dos per carrecs de responsabilitat
en direccio de projectes vam decidir que era el
moment d'emprendre una aventura pel nostre
compte. Van ser moments dificils, perque la
crisi comencava també en aguells moments. A
dia d'avui /£i10 Enginyers esta formada per un
grup de guatre enginyers mecanics, disseny i
desenvolupament de producte, que formem un
bon equip de treball amb l'ambicié de seguir el
ritme frenétic de l'evolucid constant del moén
industrialidela tecnologia.

QUINS AVANTATGES TE ESTAR UBICAT AL
VIVER D’EMPRESES DEL CTC?

Obrir una empresa de nova creacio, en el potser
pitjor moment econdmic del pais en molts anys,
va ser complicat, perd podent-ho fer en una seu
on tenir uns espais tecnologicament preparats,
la complicacid es va poder relativitzar. Avui en
dia,el punt geografic en el nostre sector noés tan
important. En canvi, sique ésimportantdisposar
d'instal-lacions ben preparades per a poder
desenvolupar els nostres projectes de forma
correcta.

ESTEU ESPECIALITZATS EN ALGUN
SECTOR INDUSTRIAL?

Lenginyeria global esta introduida per complert
entotselssectorsindustrials.Pertant,vamcreure
oportdnotancar les portesacap sectorindustrial.
Dissenyem qualsevol tipus de maquina gue no
existeixial mercat,quesiguidiferental'estandard
iresolguiun problemaespecificeneldiaadiadels
nostresclients. Tambéenshemespecialitzatenfer
projectesrelacionatsamblesllicenciesambientals
per a naus industrials i locals comercials. Aqui a
Masquefa ja hemsignatunsquants projectesper
l'obtencid de llicencies d'obertura.

Masquefa batega
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ENTREVISTA
Zi0 ENGINYERS

Entrevista a en Joan i en David, dZ&iO; empresa
d’enginyeria de serveis creada per un grup de joves
emprenedors que es troba ubicada a Masquefa.

QUINS PROJECTES DE TOTS ELS QUE HEU
REALITZAT DESTACARIEU ?

Si haguéssimde guedar-nos ambalgunsd'ells, se-
gurament ens quedarien amb els més complicats.
Perqué aguests quan els posem en marxa , veiem
que tots els esforgos han volgut la pena iensdéna
meés forca per continuar batallant en projectes de
tot tipus. Lanostra feina ens ha portat a treballara
diferents paisos i aixd també ens agrada molt.

QUIN TIPUS DE FORMACIO OFERIU I AQUI
VA DIRIGIDA?

La nostra professio ens fa estar en una constant
auto-formacid, fins al punt d'aconseguir
especialitzar-nos en molts camps dins lambit de
lenginyeria i el disseny de maquinaria industrial.
Aixd ens va fer plantejar dedicar-nos també a
la formacidé i vam comencar a impartir cursos
de disseny de maquinaria industrial en 3D (amb
SolidWorks), de calculs per elements finits, de
planificacio i gestio de projectes, inclis donem
classes a 'UPC tant d'expressio grafica com de
metodologiaiorientacié de projectes.Tambéhem
impartitformacioalCTC,onlesinstal-lacionsestan
perfectament preparades per a poder fer-ho.

QUINS REPTES TENIU DE CARA AL
FUTUR?

Quan vam crear /&£iO Enginyers ho vam fer amb la
premissa d'automatitzar tots el processos possi-
bles. Les creacions en tres dimensions i simula-
cions dels productes, a part de ser una innovacio,
ofereixen tranquil-litat; ja que, préviament a lexe-
cucio del projecte serem capacgos de determinar el
seu aspecte finaliel seu funcionament, aixi com si
lasevainversidens produiraelsresultats esperats,
reduint d’aguesta manera els seus costos. Re-
centment hem adquirit una impressora 3D i estem
també en tramits per adquirir un escaner 3D. Per
tant, de cara al futur, el nostre repte és: continuar
apostant per la tecnologia, la qualitat, i sobretot,
per donar el millor servei als nostres clients.



com i quAn neiX trAnspAL?

Els inicis es remunten al 1982 a Parets de Va-
lles, quan Sergio Martinez compra un camid per
fer transports; fins que al 1987, juntament amb
la seva esposa Montserrat Lopez funden Palets
Martinez SL. Al 1995, I'empresa familiar es tras-
llada a Masquefa amb el nom actual de Trans-
Pal. A mesura que el negoci creix i es consolida,
s'aposta també per iniciar I'activitat de gestio de
residus industrials. Ben aviat s'incorpora al nego-
ci familiar el seu fill Oliver Martinez, actual gerent
de I'empresa, i Pablo Rodriguez, actual director
comercial. Actualment Transpal esta creixent a
un ritme sostingut del 15-20% anual, i es conso-
lida com una empresa lider en recuperacio i reci-
clatge en la comarca de I’Anoia.

quins serveis oferiu?

L'empresa desenvolupa dues linies de negoci:
per una banda, la gestié de residus industrials
-gestionem i recuperem els residus produits per
les empreses per tal que puguin ser re-introduits
de nou en el cicle productiu-; i per altra, oferim la
recuperacid de palets i fabricacié d’embalatges
de fusta. A més, també realitzem embalatges de
mesures especials.

quins son eLs vostres vVALors? que
us fA Diferents?

Som una empresa de serveis, és per aixo que te-
nim clar que I'éxit dels nostres clients és el nostre
exit. Un dels objectius per al 2019 és apostar per
la qualitat del servei, ja que creiem que és impres-
cindible donar una resposta rapida i eficag a les
necessitats de les empreses que confien en nosal-
tres. En tenir dues linies de negoci, que es relacio-
nen entre si, podem donar un servei més ampli a
les empreses: cobrim les necessitats de gestionar
els residus que es generen en qualsevol sistema
productiu industrial, logistic o comercial, i submi-
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EntrEvista

oLiver mArtinez,
gerent DetrAnspAL.

nistrem els embalatges i palets hecessaris per a
dur a terme les activitats.

LA vostrA premissA és “un resiDu,
unA solLucio”. com veieu L’estAt De LA
comArcA peL que fA A LA
circuLAri- tAt?

L'’Anoia és un bon exemple de circularitat en una de
les seves principals industries: la paperera. D'altra
banda, existeixen iniciatives pioneres com la im-
pulsada per la UEA que treballen en I'aproximacio
i cooperacid dels diferents actors en I'economia cir-
cular -administracié, empresa, centres tecnologics,
universitat- que sén un referent al territori.

com veieu el vostre futur
empresAriAL?

Parlar de reciclatge és parlar de futur. Creiem fer-
mament que reciclar és imprescindible per acon-
seguir una societat sostenible. Reciclant no només
evitem produir residus, sind que els convertim en
subproductes que tornen al sistema productiu ge-
nerant riquesa que repercuteix al nostre propi terri-
tori. Es per aixo que Transpal aposta amb forca per
aquesta linia de negoci.

graciesALArevolLucio4.0,AnemcApA
un mon més circulAr?

Estem immersos en una revolucid tecnologica que
modifica la forma en que vivim, treballem i ens re-
lacionem. Encara que la tendéncia de consum és a
I'alca, el primer mén ho fa d'una manera més cons-
cient i sostenible. No hi ha dubte que I'economia
circular es veu potenciada pels avencos tecnologics
i la necessitat de combatre el canvi climatic. Hem
de tenir en compte, perd, que en aquesta transfor-
macié digital hi ha nous impactes ambientals que
abans no es consideraven com el creixement del
volum de deixalles electroniques i el gran consum
d'energia dels centres de dades que augmenten el
volum d’emissions.
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LLAMPER VENDING ES‘ UNA EMPRESA AMB
30 ANYS DE TRAJECTORIA. QUI VA INICIAR
EL NEGOCI?

Lempresa la va fundar el meu pare lany 1983, jo
em vaig incorporar lany 2001 juntament amb el
pare, i el 2004 agafo la responsabilitat de la seva
gestio. A lempresa hern viscut de tot, moments
molt bons i moments més dificils. Justament els
moments meés dificils, els de la crisi, els vaig supe-
rar canviant el perfil del clientiel tipus de negoci.
Abans teniem clients més grans, treballavem per
volurm amb uns preus molt ajustats. Amb la cris|,
vam canviar el tipus de client oferint un servei molt
més personalitzat i adrecant-nos a un perfil d'em-
presa mitjana d'entre 101 150 treballadors.

COM ES FA PER MANTENIR-SE TANT DE
TEMPS EN EL MERCAT EN AQUEST SECTOR?

Es molt complicat. Quan va comencar el pare, les
maquines eren molt diferents i el client també;
no hi havia tanta exigéncia com ara. Es un sector
gue demana canvi constant i, a més, hi ha molta
competéncia. T'has de saber diferenciar. Nosal-
tres oferim un bon producte | un bon servei, que
qguan el client et necessiti siguis alla. Aguest s el
nostre valor afegit i el nostre tret diferencial. Les
empreses mes grans tendeixen a menjar-se el pe-
tit, | tu has de trobar el teu espai per mantenir-te
en el mercat aportant el teu valor diferencial. Per
a nosaltres el més important és la fidelitzacio del
client. Els anys mrhan ensenyat que és tan impor-
tant el client gue consumeix 10 cafés com el que
en consurmeix 1.000, pergué la vida al final dona
moltes voltes i als clients se'ls ha de cuidar igual.

QUIN ES EL VOSTRE AMBIT D'ACTUACIO0?

Principalment és la zona del Baix Llobregat, Garraf,
Penedés, Anoia; practicament tota la provincia de
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EntrevistaaJuan Llamas, propietarii gerent
de l'empresa Llamper Vending ubicada a
Masquefa i especialitzada en maquines de
vending.Des de Masquefa, LlamperVending
ofereix un servei de proximitat i de qualitat
amb la tecnologia més innovadora.

Barcelona. Masquefa és el meu punt de referen-
cia,on tinc la seu de lempresaides don oferimels
nostres serveis. Estar associat ala Unidé Ernpresa-
rial de lAnoia m’ha ajudat a coneixer molt mes el
mercat de lAnaia, ja gue com he dit el meu princi-
palarmbit d’actuacio és, fins ara, el Baix Llobregat.

QUE ES EL QUE DEMANEN LES EMPRESES |
ELS USUARIS DEL VENDING?

En primer lloc, que la maguina ofereixi un bon café.
Nosaltres treballerm amb café de primera qualitat.
El nostre café base és de cafeteriainotéres aveu-
re amb el café que trobem en una maquina habi-
tual de vending. La gent també demana que sigui
un producte saludable, per aixo disposem de gran
varietat de seleccions a les maguines, productes
sense sucre, café ecologic, etc. A través de les ma-
quines d'snacks oferim cada vegada productes
meés sans. Ara, ja és habitual trobar productes sa-
ludables, peces de fruitaicada cop menys produc-
tes de pastisseria industrial. Nosaltres adaptem la
magquina al tipus de client, per intentar donar-li la
gue gadapti a les seves necessitats.

HA EVOLUCIONAT MOLT EL MON DEL
VENDING EN ELS DARRERS ANYS?

Les maquines han canviat molt i evolucionen molt
rapidarment. Han incorporat més sistermes de pa-
gament, la moneda a curt termini desapareixera, ja
tenim sistemes amb pagament amb el mabil 1 amb
targeta de crédit. També ofereixen molta varietat de
producte, armb un ventall molt atractiu. Una magui-
na pot arribar a tenir fins a 36 seleccions diferents
i pots crear les teves prapies receptes. Es un sec-
tor molt canviant I, per tant, ens hi hermn d’adaptar
oferint sempre un servei exclusiu i de qualitat.




coM i quan neiX coMatec?

Comatec neix I'any 1997 en una petita nau de
Cornella, creada per tres socis com una empresa
comercialitzadora de materials estratificats ai-
llants eléctrics i térmics. Fruit de I'expansié co-
mercial i especialitzacié tecnica, I'any 2002 ens
traslladem ala nova seude 1000m2 al poligon de
Masquefa, fet que ens permet ampliar la capaci-
tat de produccié. Actualment a Comatec som 15
treballadors i estem al sector quimic, ja que tre-
ballem la fibra de vidre.

quin ProDucte faBriqueu?
Principalment fabriquem peces aillants eléctri-
ques de fibra de vidre. No tenim cap referéencia
estandard, aixo vol dir que sén els nostres clients
els que ens indiquen les seves necessitats en
cada projecte.

Per quinS SectorS treBalleu
Princi- PalMent [ quineS
aPlicacionS tenen elS aillantS
electricS i terMicS que faBriqueu?
Els aillants eléctrics i termics subministrats te-
nen aplicacions diverses en els sectors estrate-
gics de la industria com el ferroviari, automocio,
aillants per a motlles i premses, aparellatge
eléctric, energies renovables...Els nostres clients
son fabricants de locomotores de ferrocarril,
aerogeneradors, armaris electrics, carregadors
eléctrics de cotxe, maquinaria industrial. Es a
dir, tot el que tingui a veure amb la creacid, dis-
tribucidé i transformacié d’energiaeléectrica.

Comatec-Ismar, S.L.
Passatge Castellvi de Rosanes,7 - Pol. ind. La Pedrosa - 08783 Masquefa- Barcelona

Tel. 93 772 86 30 - info@comatec.es
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Entrevista a David Isabal i Antonio
Martinez, gerents de I’empresa Coma-
tec, empresa situada al poligon de La
Pedrosa i dedicada a la fabricacié d’ai-

[lants eléctrics i térmics.

on €S el voStre Mercat?

Tot i que venem el producte a tot Europa, els
nostres clients nacionals tenen un percentatge
d’exportacié molt elevat.

aMB la inDuStria 4.0 S’eSta iMPo-

Sant  lautoMatitzacio i la
Digita— litzacié. treBalleu aMB
Maquina- ria De Darrera
tecnologia?

Es imprescindible en el nostre sector estar a la
darrera tecnologia en maquinaria i software. Al
llarg de tots aquests anys a Comatec hem ad-
quirit una gran experiéncia en la transforma-
cié, manipulacidé i mecanitzacid de tots aquests
materials, incorporant de forma progressiva di-
ferents tipus de maquines com ara CNC, fresa-
dores, torns, maquines detallautomatitzades...
Amb el que podem assegurar que lacombinacié
de la nostra experiéncia, el coneixement pro-
fund dels materials i la recerca continua de mi-
llors solucions i aplicacions ens col-loquen en
una posicié prioritaria per satisfer les necessi-
tats dels nostres clients.

la voStra uBicacié a MaSquefa éS
un avantatge Per voSaltreS?

En el seu moment va ser determinat per poder
ampliar les nostres capacitats de produccié.
Masquefa es troba dins d’un nus de comunica-
cions important i quan s’acabin els projectes
programats encara més.
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COM | QUAN NEIX
CONSTRUCCIONES IGLESIAS?

Construccions Iglesias va ser fundada pel meu
pare,Genaro Iglesias, fa més de 45 anys. Des de ben
jove, amb moltes ganes de treballar i molts somnis
per complir, va aconseguir formar la seva propia
empresa. Des de llavors és una empresa familiar i
actualment esta dirigida per la meva germana M@
José, el meu germa Jordi i jo mateix.

QUINA ES LA VOSTRA GAMMA DE SERVEIS?

Els nostres serveis engloben qualsevol tipus d’ac-
tuacio dins del mén de la construccid, des de pe-
tites reformes fins a construccions d'obra nova
a nivell residencial i industrial. Tenim molta ex-
periéncia 1 molt bons operaris que estan acostu-
mats a realitzar tot tipus de feines. Des que vaig
comencar a treballar a l'empresa es van crear
dues branques de treball: la d’arquitectura i la de
construccio. La intencido sempre ha estat donar un
assessorament més complert al client, tractant
qualsevol peticid de treball d'una manera meés
personalitzada.

QUINES SON LES TENDENCIES EN LA
CONSTRUCCIO D'HABITATGES?

La tendéncia dels habitatges principalment esta
en l'ambit de leficiéncia energéetica. Les persones
s’han conscienciat molt, i la millora del confort dels
habitatges és un punt principal a 'hora de disse-
nyar i construir.

HEU NOTAT UNA DESACCELERACIO EN
EL SECTOR? ES UN BON MOMENT PER A
COMPRAR UN HABITATGE?

De moment no hem notat res, inclds acabarem mi-
llor aguest any que l'anterior. Perd també és cert
que tampoc sha arribat a fer promocions com anys
enrere. Tots estem a l'expectativa dels indicadors
que preveuen una recessio generalitzada en els
proxims mesos. Esperem, perd, que s'eguivoguin.
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ENTREVISTA A DAVID IGLESIAS, DE
CONSTRUCCIONES IGLESIAS

En aguesta zona la promocié d'habitatges prac-
ticament és nul-la, i un dels motius principals és
que el preu de repercussio de la construccio d'obra
nova esta per sobre del preu de venta del mercat, i
aixo fa que els empresaris no vulguin invertir en el
sector. A més els bancs no estan facilitant als jo-
ves, i en general a tota la classe mitjana, l'accés als
préstecs hipotecaris. Els exigeixen uns estalvis que
la majoria no tenen.

ES DIFICIL TROBAR HABITATGE A MASQUEFA?

No és facil, no. Masquefa és un municipi que du-
rant l'época del boom immobiliari va créixer amb
bastant ordre i no es van fer barbaritats com en
altres municipis. El resultat és que no van que-
dar promocions inacabades i sense vendre. Ac-
tualment la gent reclama lloguer constantment,
no hi ha molta oferta i aixd ha fet augmentar els
preus dels mateixos, arribant a ser molt elevats.

QUE OFEREIX MASQUEFA PER A VIURE-
HI? QUINS AVANTATGES HI HA | QUE HI
TROBEU A FALTAR?

Per a mi és un poble perfecte per a viure. Cal dir
que jo vaig néixer aqui i l'estima que li tinc molts
no la podran entendre. Es un poble tranquil, amb
tots els serveis necessaris i ben comunicat. No
obstant, encara queden moltes coses a fer, i de-
sitgem que Construccions iglesias pugui partici-
par en la construccio de la Masquefa del futur.

L'APARICIO D'ALGUNES EMPRESES GRANS
A MASQUEFA HA SUPOSAT UN INCREMENT

EN LA DEMANDA D'HABITATGE?

En quant a compra d’'habitatges, no. Perd pel
que fa a lloguers, si que és cert que la demanda
ha augmentat en aquests ultims anys. Si aixo li
afegeixes la transformacio que ha fet Masquefa
en els darrers anys en quant a serveis | quali-
tat de vida, també ha ajudat per a posicionar-se
per davant dels municipis del seu voltant a I'ho-
ra de buscar un habitatge per viure.



